
PRESENTACIÓN DE SERVICIOS

PLAN DE GESTIÓN

5) DIFUSIÓN TRADICIONAL Y
DIGITAL DE TU PROPIEDAD.
Determinando los puntos claves de tu
propiedad, divulgamos tu contenido en
medios digitales y también tradicionales
como letreros, pancartas y diarios impresos. 

4) ORGANIZAMOS,
FILTRAMOS Y ORDENAMOS
Extraemos lo más útil e importante,
Descartamos la información menos
relevante y elegimos el tipo de infografia
para cada medio de difusión.

3) TE PROPONEMOS UN PLAN
PARA TU PROPIEDAD.
Te presentamos una propuesta de venta o
arriendo de acuerdo a tu sector, según las
características de tu propiedad y con los
datos del mercado actual.

2) RECOPILACIÓN DE LA 
INFORMACIÓN NECESARIA
Investigamos y recolectamos toda la
información necesaria, que sea veraz y
actualizada del mercado y la zona en que
desarrollaremos nuestra administración.

1) ACCESO A TU PROPIEDAD 
Nos contactamos contigo, visitamos tu
propiedad, te oímos en tus proyectos y
objetivos de venta o arriendo. 

6) AGENDAMIENTO Y VISITAS
Recibimos las llamadas, agendamos las visitas,
mostramos la propiedad, recabamos la
información y filtramos al posible
comprador/arrendador que sea más adecuado
para cumplir su proyecto de inversión. 

7) ACOMPAÑAMOS EL PROCESO 
En caso de compra/venta supervisamos y
acompañamos todo el proceso notarial,
de escritura, de pago y entrega de llaves.
En el caso de arriendo administramos los
pagos y estados de cuentas mes a mes. 

8) COSTOS POR SERVICIO.
En caso de compra/venta es el 2% del valor de la
propiedad, que se cancelan una vez lograda la venta
de su inmueble.
En caso de arriendo, es el 50% del valor del arriendo,
pago único una vez que se firma el contrato de
arrendamiento. Luego la administración mensual
tiene un costo de 5% del valor del arriendo.  


